MYYNTI JA ASIAKASPALVELU

Liideista toteutunee

Ineeks
— Kkehita ja onni&fglf—;
myyntityossasi

Hinta 210€
sis.alv24 %
Sijainti Sovittavissa

Kehitd myyntiosaamistasi ja saavuta parempia tuloksia.

Valmennuksessa kasitellaan mm. seuraavia teemoja:

modernit myynti- ja asiakaspalvelutaidot,
myyntiprosessit ja -konseptit,
myyntipsykologia ja myyntityon laatu,
B2B-myyntitaito seka

myynnin johtaminen.

Opit hahmottamaan myyntiprosessin eri osatekijat ja hallitsemaan niita tavoitteellisesti
arjen myyntityossa. Ymmarrat asiakkaan tarpeita seka motiiveja ja opit rakentamaan
luottamuksellisia ja kestavia kumppanuuksia. Opit toimimaan eettisesti vastuullisena

myyjana. Opit johtamaan omaa ja tiimisi myyntia ja kehittymaan myynnin huippuosaajana.

Opit kehittamaan oman myyntityosi laatua ja parantamaan myyntituloksiasi. Saat intoa ja
uusia ideoita oman myyntitydsi kehittamiseen seka rohkeutta ja tyovalineita

uusasiakashankintaan.



Kenelle?

Kaikille myynnin ja asiakaspalvelun parissa tyoskenteleville seka esimiestehtavissa

toimiville, jotka haluavat saavuttaa parempia tuloksia ja kehittaa asiakaskokemusta.

Sisalto

Myyntivalmennus, joka koostuu teoriaosuuksista, ryhnmatyoskentelyista seka

henkilokohtaisen myynnin kehittamissuunnitelman tekemisesta.

Lisatiedot

Faktia Oy Menestyksesi kumppani faktia.fi



https://faktia.fi
https://www.instagram.com/faktiaoy/
https://www.facebook.com/faktiaoy

